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Marchandisage visuel :  Ateliers créatifs 

HEBERGEMENT ET RESTAURATION 

Internat : Ouvert du lundi au vendredi, il est ex-

clusivement réservé aux élèves du secondaire 

de la 2nde à la terminale. Les étudiants en BTS 

doivent se loger par leurs propres moyens. 

Restaurant : Ouvert toute la semaine, réserva-

tion avant 10h. 

 

Conditions générales d’accueil 

Par l'autoroute de Sisteron, sortie 
n°8 Vizille 

de Grenoble par Pont-de-Claix 
(D1075 puis D1085) 

Par Brié (Route Napoléon) 

Par Uriage (D524, route touristique) 

Service régulier d'autocars (Allo Transisère : 
0820 08 38 38) 

Ligne Transisère Express 3 Vizille - Grenoble, 
arrêt Chantefeuille  à Vizille. 

Ligne Transisère 3000 Le Bourg-d'Oisans - Vi-
zille - Grenoble, arrêt Lycée.  

Ligne Transisère 4100-4101 Grenoble - La Mure 
- Corps, arrêt  Les Forges. 

Accès 

Lycée Polyvalent « Portes de l’Oisans » 
960 avenue Aristide Briand 

38220 Vizille 
 

Téléphone : 04 76 68 09 22 
Télécopie : 04 76 68 11 54 

Messagerie : ce.0380089r@ac-grenoble.fr 
Site internet: www.lyceedevizille.fr 

Contact 

Des ateliers créatifs sont organisés durant les 

deux années de formation afin de théâtraliser 

les vitrines du magasin pédagogique. 

Ce diplôme a pour vocation l'insertion profes-

sionnelle. Cependant il est possible de préparer 

une formation complémentaire, de type MC, 

dans le domaine du commerce. 

 

Avec un très bon dossier et beaucoup de moti-

vation, il est également possible de poursuivre 

en bac pro des métiers de la relation client : 

 

Baccalauréat métiers de l’accueil  

Baccalauréat métiers du commerce et de la 

vente option A Animation et gestion de l’espace 

commercial  

Baccalauréat métiers du commerce et de la 

vente option B Prospection-clientèle et valorisa-

tion de l’offre commerciale. 

Les poursuites d’études 

EQUIPIER  POLYVALENT 

 DU COMMERCE 



Contact  pour la section  

Equipier polyvalent  du commerce 

       Mr MEDJBEUR / Mme WILLIG 

04/76/68/09/22 

 Les débouchés professionnels 

Pratiques des activités au magasin pédagogique 

La formation s’échelonne sur 2 ans au lycée 

professionnel, dont 14 semaines de formation 

en point de vente. 7 sem. en 1ère année, 7 sem. 

en 2ème année. Sur ces deux ans, l’élève est 

formé à Assurer la réception et le suivi des com-

mandes et des colis , Contribuer à l'approvision-

nement et à la mise en valeur de l'unité commer-

ciale,  Accueillir, informer, conseiller et accom-

pagner le client, créer des vitrines, créer un site 

internet avec la plateforme Oxatis. 

 La formation en milieu scolaire 

  

Un jour par semaine les élèves doivent porter 

une tenue professionnelle .                                               

La formation en milieu professionnel 

Le titulaire du diplôme «CAP Equipier poly-
valent du commerce» exerce son activité 
dans un cadre omnicanal au sein d’une uni-
té commerciale qui distribue des produits et 
des services. Pour ce faire, il respecte les 
règles d’hygiène et de sécurité. 

Le titulaire du diplôme peut exercer dans 

tout type d’unité commerciale distribuant 

des produits et des services.  

 Employé de libre-service, de grande 

surface, de rayon, 

 Equipier de vente – Equipier polyva-

lent – Equipier de caisse – Equipier de 

commerce – Employé de libre-service 

caissier, caissier de libre-service,  

 hôte / hôtesse de caisse – Employé de 

commerce,  

 Vendeur en produits frais commerce 

de gros ou de détail, 

 Vendeur en alimentation générale 

 Vendeur en produits utilitaires 

  Vendeur en prêt-à-porter,  

          en confection. 

Les types d’entrepises 

Tous les types d’entreprises  

de commerces de détail aux grossistes :  

Commerce/Vente 

Anglais 

Mathématiques/Sciences 

Français 

Histoire-géographie 

Prévention santé-environnement 

Education physique et sportive 

 

Des mises en situation pratiques sont organi-
sées dans le magasin pédagogique afin de se 
former  aux métiers du commerce :Sketchs de 
vente... 


